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Миссия Банка состоит в 
максимальном удовлетво-
рении потребностей своих 
клиентов в качественных 
банковских услугах, содей-
ствии в развитии и оптими-
зации их производственно-
финансовой деятельности, 
укреплении взаимовыгодного 
и долгосрочного сотрудниче-
ства. Основными ценностями 
Банка являются: уважение и 
обеспечение прав клиентов 
и акционеров, соблюдение 
юридических и этических 
норм, поддержание взаи-
мовыгодных отношений с 

деловыми партнерами, укре-
пление деловой репутации, 
совершенствование банков-
ских продуктов, повышение 
качества и удобства обслу-
живания клиентов, всесто-
роннее развитие персонала, 
совершенствование профес-
сионализма сотрудников.

Для удобства обслужива-
ния клиентов в г. Казань, кро-
ме основного офиса, открыты 
8 дополнительных офисов в 
разных районах города.

Несмотря на непростые 
условия развития российской 
экономики в 2015 году, обу-
словленные внешними фак-
торами, а также внутренним 
структурным дисбалансом 
промышленного производ-
ства, ограниченными воз-
можностями к оперативной 
адаптации к новым условиям, 

Банку удалось не только за-
вершить год с прибылью, но 
и существенно укрепить свои 
позиции, в том числе и на 
федеральном уровне – был 
открыт филиал в г. Москва.

В настоящее время Банк 
имеет большой запас высо-
коликвидных средств для ис-
полнения своих обязательств 
перед клиентами, а также 
высокий уровень достаточ-
ности капитала, более чем 
в 4 раза превышающий нор-
мативные требования Банка 
России. Свободные средства 
размещаются в надежные 
инструменты финансового 
рынка: депозиты Банка Рос-
сии, облигации федераль-
ного займа, краткосрочные 
межбанковские кредиты.

В Банке постоянно ведет-
ся работа по изучению рынка 

банковских услуг, разработке 
новых продуктов для удовлет-
ворения потребностей дей-
ствующих и потенциальных 
клиентов, проводится работа 
по привлечению новых клиен-
тов на обслуживание, усовер-
шенствованию программного 
обеспечения и расширению 
сети банкоматов.

АО «ИК Банк» поздрав-
ляет всех своих клиентов, 
партнеров и акционеров с 
днем рождения Банка, же-
лает успехов и процветания, 
финансового благополучия, 
новых достижений и побед!

Лилия   СМИРНОВА

Адрес головного офиса:
г. Казань, 

ул. Вишневского, д.24.
www.icbru.ru

Существенно укрепили позиции
В этом году исполняется 24 года со дня начала функционирования АО «ИК 
Банк» в качестве самостоятельного финансового института. Банк является 
универсальной кредитной организацией, предлагающей широкий спектр 
услуг юридическим и физическим лицам, имеет хорошую деловую репу-
тацию и стабильную клиентскую базу.

Портрет компании

актуально

- Андрей Викторович, 
мы впервые освещаем дан-
ный сектор экономики. 

Поэтому скажите, кто такой 
аджастер?

- Страховой аджастер 
(лосс-аджастер) - это не-
зависимый специалист по 
урегулированию страховых 
случаев (убытков). Такое на-
звание профессии пришло к 
нам из англоязычных стран и 
применяется, в основном, в 
имущественных видах стра-
хования. В России в 19 веке 
таких специалистов называ-

ли «ликвидаторы», так как 
они помогали ликвидировать 
последствия непредвиден-
ных неблагоприятных про-
исшествий. Франкоязычные 
страны используют термин 
«аварийный комиссар», у 
нас он прочно укрепился за 
специалистами по урегули-
рованию убытков в моторных 
видах страхования, букваль-
ная трактовка: «комиссар, 
выезжающий на аварию».

Следует отметить, что на 
российском страховом рынке 
до сих пор нет устоявшегося 
единообразия в терминоло-
гии. Например, специалистов 
по урегулированию убытков 
в страховании грузов и в 
страховании ответственности 
перевозчика часто называют 
сюрвейерами, а не страхо-
выми аджастерами, что не 
всегда верно. 
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Термин «аджастеры» относительно недавно вошел в обиход страховщиков. 
О специфике деятельности страховых аджастеров, их профессиональных 
аспектах  в беседе главного редактора «Страховой газеты» Аллы БЕЛЯЕВОЙ  
с президентом Национальной Ассоциации Страховых Аджастеров (НАСА) 
Андреем БОГАЧЕВЫМ.

Ключевой фактор успеха –
поддержание РЕПУТАЦИИ 
компании

В мае 2016 года агентству группы компаний «Crawford» в России - ООО «АЙСЛЭБ» (РусСюрвей®) 
исполнится 20 лет. А наши зарубежные партнёры будут отмечать 75-летие с даты основания Crawford 
& Company.

 Поздравдляем с юбилеем!

- Рушан Харисович, вы 
начали свой трудовой путь в 
Госстрахе 39 лет назад. Как 
это произошло?

- Случайно. В 1977 году, 
после службы в армии, я 
встретил преподавателя Васи-
льевского автотранспортного 
техникума, который окончил. 
Он сказал, что его родствен-
ник работает в Госстрахе, и 
там нужны специалисты по 
направлению автострахова-
ния. Я поехал в Казань, и был 
принят в центральный офис 
инженером по автотранспор-
ту. Шаг за шагом прошёл все 
ступеньки. Окончил заочно 
КГФЭИ, в 1984 году стал за-
местителем генерального 
директора республиканского 
Госстраха, курировал вопро-
сы имущественного стра-
хования. Сегодня возглав-
ляю Казанский филиал СК 
«РЕСО-Гарантия».

- Что было самым инте-
ресным и запомнившимся 
за эти годы?

- Вы знаете, страхование 
затягивает… Казалось бы, 
уже ничего нового не приду-
маешь, но каждый день ставит 
новые задачи, возникают но-
вые ситуации, которые нужно 
решать. В нашем деле нельзя 
стоять на месте, тем более в 
условиях такой конкуренции. 
Ну разве не увлекательно и 
одновременно тяжело было 
пережить четыре кризиса?! 
Сейчас трудно представить, 
но дважды - в 1991 и в 1998 
годах - мы, по сути, просыпа-
лись утром без резервов, ведь 
деньги обесценивались. Но 
каждый раз получалось вы-
полнять обязательства перед 
страхователями.

- Каковы результаты дея-
тельности компании «РЕСО-
Гарантия» сегодня?

- За 2015 год мы собрали 
более 300 млн рублей, при-
рост 160% по сравнению 
с предыдущим периодом. 
У нас нет снижения ни по 
одному виду. Объём страхо-
вания имущества физлиц, 
занимающего второе место в 
стратегическом плане, вырос 
вдвое. Но основная прибыль 
приходится на КАСКО. Можно 
с уверенностью сказать, что 
«РЕСО-Гарантия» - лидер по 
этому виду в России, благо-

даря тому, что мы почистили 
портфель от убыточных ма-
шин и подняли цены. Мы одни 
из первых увеличили тарифы 
на этот вид. Сегодня почти все 
коллеги подтянулись. Здесь 
принцип простой: высокий 
риск – высокая цена, риск 
меньше – дешевле полис. 
Комплексная работа вкупе 
с собственной электронной 
системой контроля позволяет 
нам наращивать моторное 
страхование. В то время как 
у коллег, плотно сидящих в 
автосалонах, объём умень-
шился, у нас же из-за того, 
что основные продажи были 
агентские, КАСКО даже уве-
личилось.

Дело в том, что «РЕСО-
Гарантия» изначально соз-
давалась, как агентская ком-
пания. Наша сила в агентах, 
они «вживую» общаются с 
людьми, заинтересовывают 
их и выстраивают довери-
тельные отношения. Поэтому 
мы и дальше расширяем 
агентскую сеть. К нам идут 
новые кадры, в том числе из 
разорившихся фирм. Сегодня 
у нас 280 агентов, а за 2015 
год пришло ещё 100. Работа 
с ними - трудная, порой и не-
благодарная: люди учатся, а 
потом большая часть уходит. 
Но другого выхода нет.

- Рушан Харисович, у вас 
сложилась целая страховая 
династия Сафиных…

- Да, наша семья отдала 
много сил страхованию – су-
пруга тоже долгое время тру-
дилась в Росгосстрахе, стар-
ший сын начинал агентом, 
ещё будучи школьником, а 
после получения юридическо-
го образования остался там 
работать. Сегодня он дирек-
тор Казанского филиала «ВТБ 
Страхование». Второй сын не 
пошёл в наш бизнес, но зато 
ответственный страхователь, 
сам страхуется и приводит 
друзей. Надеюсь, что наши 
традиции продолжат внуки.

Вообще, я уверен, что 
страхование - абсолютно кол-
лективный труд. Здорово, что 
в «Росгосстрахе», которому я 
отдал много лет, у нас была 
отличная команда, которая 
понимала, что надо делать и 
что можно получить от этого. 
Рад, что в нашем филиале 
«РЕСО-Гарантия» тоже сло-
жился дружный коллектив, и 
нам по плечу многие задачи. 
Я всегда старался получать 
удовольствие от работы и 
нисколько не жалею, что стал 
страховщиком.

Беседовал  
Игорь Соловьёв

В СТРАХОВАНИИ НЕЛЬЗЯ 
СТОЯТЬ НА МЕСТЕ…

30 марта старейшему страховщику Татарстана Рушану Харисовичу Сафину 
исполняется 60 лет. Как пришёл в советское страхование юноша из деревни 
Большие Ширданы, чего достиг и какие сегодня у него планы, об этом он 
рассказал корреспонденту «СГ».

Уважаемый Рушан Харисович!
Позвольте сердечно и искренне поздра-

вить Вас со знаменательным событием –  
60-летним юбилеем!

Почти четыре десятилетия Ваша жизнь 
посвящена такому важному делу, как страхо-
вание, которому Вы и сегодня продолжаете 
отдавать свои богатые знания, энергию.

Очередной жизненный рубеж Вы переходите полным сил и 
энергии, возглавляя Казанский филиала страховой компании 
«РЕСО-Гарантия». Вы уверенно стоите у руля вверенного 
Вам подразделения, несмотря на непростые экономические 
реалии сегодняшнего дня.

Желаю Вам дальнейших профессиональных достижений, 
воплощения в жизнь интересных проектов, позитивного настроя, 
желания двигаться только вперед, а возглавляемому Вами кол-
лективу – плодотворной деятельности по всем направлениям! 

Фарид  Хамадеев,  директор КФ СК «ЭРГО–Русь»

Рушан Харисович, в твой юбилей!
Желаю я на долгие лета
Иметь отменное здоровье,
Иметь надежный тыл,
Любовь детей и внуков,
Преданных друзей, коллег,
И быть таким же беспокойным,
Всегда таким же увлеченным,
В делах своих всегда блистать,
Мечты с успехом воплощать!

 С уважением, Гульшат  Хамидуллина  

Уважаемый Рушан Харисович!
Редакция «Страховой газеты» от всей 

души поздравляет Вас - безупречного про-
фессионала и авторитетного руководителя 
среди специалистов страховой отрасли - с 
60-летием!

Желаем Вам дальнейших успехов во всех 
делах и начинаниях, удовлетворения от ре-

зультатов своего труда, а также большого личного счастья, 
приятных встреч и много интересных событий!

Алла Беляева,  
главный редактор «Страховой газеты»

Основные тенденции  
2015 г. на рынке агростра-
хования России – массовый 
уход из страхования с го-
споддержкой страховщиков, 
не рассчитывавших на долго-
срочный бизнес и реальное 
страхование аграриев, со-
кращение объемов рынка за 
счет их операций, а также 
начавшееся перераспределе-
ние рынка в пользу страховых 
компаний, ориентированных 

на реальную защиту рисков. 
Об этом свидетельствуют 
данные Национального сою-
за агростраховщиков и Банка 
России по итогам 2015 г. 

Согласно итоговым дан-
ным, к концу 2015 г. стра-
хование агрорисков в РФ 
осуществляли 45 страховых 
компаний, из которых 23 
страховщика заключали до-
говоры страхования на усло-
виях государственного суб-
сидирования. Годом ранее с 
сельхозрисками работали 63 
страховые компании, из ко-
торых 43 – в сфере агростра-
хования с господдержкой. 
Всего рынок агрострахования 
с господдержкой за год поки-
нули 24 страховые компании, 
в то время как 4 страховщика 
начали деятельность в этой 
сфере в 2015 г.

Уход с рынка агростра-
ховщиков, прежде всего под 
влиянием санкций Банка 
России – основной фактор, 
повлиявший на сокращение 
объемов рынка агрострахо-
вания, указывает президент 
НСА Корней Биждов. Всего 
страховые компании РФ со-
брали в 2015 г. по страхова-
нию сельхозрисков 7,8 млрд. 
руб. страховой премии, из ко-
торой 6,5 млрд. приходится на 
агрострахование на условиях 
государственной поддержки 
и 1,3 млрд. руб. – на несубси-
дируемое страхование сель-
хозрисков. По сравнению с  
2014 г. произошло существен-
ное (на 53%) сокращение 
собранной премии – годом 
ранее объем рынка страхова-
ния сельхозрисков составил 
16,7 млрд. руб., из которых 

14,6 млрд. руб. по субсиди-
руемому агрострахованию и 
2,1 млрд. руб. – по страхо-
ванию без господдержки. К. 
Биждов отметил, что объем 
бизнеса ушедших с рынка 
страховщиков (9,5 млрд. руб. 
по агрострахованию с господ-
держкой) в основном не был 
замещен остальными участ-
никами рынка – сокращение 
в сегменте за год составило 
8,1 млрд. руб. Это свидетель-
ствует о том, что ушедшие 
с рынка страховщики вели 
высокорискованный (в том 
числе, с точки зрения юри-
дических рисков) бизнес, не 
привлекающий классические 
компании, стратегии которых 
рассчитаны на долгосрочное 
развитие.
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СПРАВКА
В 1996 году «Thomas Howell Group» приняла предложе-

ние об объединении с американской компанией «Crawford». 
Объединенная компания получила название «Crawford THG». 
После этого встал вопрос о создании в России отдельной ком-
пании, которая могла бы представлять интересы «Crawford 
THG» на территории РФ и бывших советских республик на 
постоянной основе. Результатом бизнес-идеи стало решение 
об образовании самостоятельного юридического лица – ком-
пании «АЙСЛЭБ» (от англоязычной аббревиатуры ISLAB - 
Independent Survey and Loss Adjusting Bureau). C 26 мая 1996 г. 
ООО «АЙСЛЭБ» официально представляет группу компаний 
«Crawford» в России на эксклюзивной основе.

Для целей правильной идентификации компании на рынке 
финансовых услуг руководство приняло решение о продол-
жении работы под новым брендом – «РусСюрвей». Впослед-
ствии название и логотип были зарегистрированы в качестве 
торгового наименования. В 2002 году в состав РусСюрвей® во-
шла компания ООО «АЙСИС», Россия (ISES LLC – International 
Scientific and Engineering Service – Международный научный и 
инженерный сервис); в 2011 году – компания ООО «РусСюр-
вей» (Республика Беларусь), а в 2013 году в г. Санкт-Петербург 
был открыт филиал ООО «АЙСЛЭБ» «Северо-Западный». При 
непосредственном участии РусСюрвей® в 2010 году была об-
разована Национальная Ассоциация Страховых Аджастеров, 
действительными членами которой являются компании ООО 
«АЙСЛЭБ» и ООО «АЙСИС».

Павел ШАПЦЕВ, зам. 
генерального директора  

ООО «АЙСЛЭБ» 
(РусСюрвей®)

Павел БАНЫКИН, 
директор по развитию 

компании

В настоящее время основ-
ными видами деятельности 
группы РусСюрвей® являют-
ся: оценка и урегулирование 
убытков, расчет страхового 
возмещения при страхо-
вых случаях; сюрвейерские 
услуги; инженерная оценка 
страховых рисков объектов 
различного функционально-
го назначения; имуществен-
ная оценка всех видов акти-
вов для различных целей; 
строительно-техническая и 
другие специализирован-
ные экспертизы; финансово-
юридическая экспертиза; 
внешнее администрирование 
претензий (аутсорсинг для 
страховых компаний и круп-
ных корпораций) и др.

В круг клиентов РусСюр-
вей® входят российские и 
зарубежные страховые и 

перестраховочные компании, 
страховые брокеры, транс-
национальные корпорации, 
представители крупного, 
среднего бизнеса, малые 
предприятия, банки и др. 
Выполняемые работы при-
нимаются российскими и за-
рубежными заказчиками, как 
полностью соответствующие 
требованиям рынка.

За прошедшие двадцать 
лет РусСюрвей® не только 
сохранил свою репутацию 
на рынке, но и преумножил 
её. Поддержание статуса 
объективной и независимой 
экспертной организации на 
страховом рынке мы считаем 
ключевым фактором успеш-
ной деятельности и развития 
бизнеса. Количество об-

ращений в РусСюрвей® за 
последние годы увеличилось 
в несколько раз. Всё это есте-
ственным образом привело к 
увеличению штата, а также 
к росту внешних корреспон-
дентов и партнеров.

В связи с ужесточением 
требований о защите ин-
формации, её размещении и 
хранении на электронных и 
бумажных носителях, вклю-
чая персональные данные 
физических лиц, мы реали-
зуем необходимые меры в 
соответствии с действующим 
законодательством и уделя-
ем особое внимание защите 
информации о нашей дея-
тельности, наших клиентах 
и других участниках, так или 
иначе вовлеченных в со-

вместную работу.
В нашем портфеле по-

прежнему преобладают дела 
(более 50% от общего числа) 
по убыткам по имущественным 
видам страхования (страхова-
ние имущества, строительно-
монтажных рисков, машин 
и оборудования, различных 
видов ответственности, пере-
рыва в предпринимательской 
[производственной] деятель-
ности). Также растёт коли-
чество дел по страхованию 
морских, грузовых убытков и 
убытков, связанных с повреж-
дением подвижного железно-
дорожного состава и желез-
нодорожной инфраструктуры. 
При этом мы практически не 
занимаемся урегулированием 
убытков по страхованию авто-
транспорта. 

Окончание на 2-й стр.

Уважаемый Рушан Харисович!
От имени коллектива ООО «ВТБ Страхо-

вание» в г. Казань и от себя лично позвольте 
сердечно поздравить Вас со знаменатель-
ным юбилеем!

Желаю Вам дальнейших профессиональ-
ных успехов и стремительного движения к 
намеченным целям. Крепкого здоровья 

Вам на долгие годы, бодрости духа, оптимизма, большого 
личного счастья и семейного благополучия!

Пусть удача и неиссякаемая энергия станут залогом во-
площения всех жизненных планов и новых достижений, а 
Ваши самые заветные мечты сбываются!

С уважением, Марат Сафин,  
директор ООО «СК ВТБ Страхование» в г. Казань

Псевдострахование  агрорисков   
в России уходит в прошлое,  
реальное страхование растет

Целенаправленная работа приносит результат

Корней Биждов, 
президент НСА

Делчо Стоянов,  
председатель  правления 

АО «ИК Банк»

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 12

 
По договорам страхования на 
территории РФ - всего

509 217 477   23 687 577   19 118 030   3 603 563   965 984   343 775 570   114 446 807   14 805 485   99 641 322   229 328 763   

  Республика Татарстан в РФ, % 2,48% 4,00% 4,46% 2,63% 0,10% 2,05% 1,78% 1,59% 1,81% 2,18%

 Республика Татарстан 12 644 284   948 449   852 752   94 746   951   7 041 621   2 035 237   235 245   1 799 992   5 006 384   

1 РОСГОССТРАХ 2 313 409 293 293 0 0 814 522 25 175 22 369 2 806 789 347

2 НАСКО ТАТАРСТАН 1 241 988 0 0 0 0 640 648 154 543 25 551 128 992 486 105

3 ЧУЛПАН 1 095 351 0 0 0 0 865 374 686 097 5 999 680 098 179 277

4 АСКО 785 935 0 0 0 0 302 884 61 068 6 944 54 124 241 816

5 ИТИЛЬ АРМЕЕЦ 685 850 0 0 0 0 167 333 5 102 1 274 3 828 162 231

6 ЧУЛПАН-ЖИЗНЬ 556 504 555 206 555 166 0 40 1 298 1 298 1 298 0 0

7 АЛЬФАСТРАХОВАНИЕ 540 791 0 0 0 0 462 968 87 717 14 578 73 139 375 251

8 ТАЛИСМАН 455 886 0 0 0 0 194 089 2 633 2 633 0 191 456

9 МЕГАРУСС-Д 436 237 0 0 0 0 386 596 971 971 0 385 625

10 СТРАХОВАЯ ГРУППА МСК 435 258 0 0 0 0 333 459 4 471 1 241 3 230 328 988

11 СОГАЗ 427 022 0 0 0 0 355 485 275 614 1 923 273 691 79 871

12 ВСК 372 088 0 0 0 0 209 798 30 746 23 471 7 275 179 052

13 СПАСЕНИЕ 330 551 0 0 0 0 330 551 330 551 0 330 551 0

14 УРАЛСИБ 301 265 0 0 0 0 275 535 1 245 1 243 2 274 290

15 СОГЛАСИЕ 238 876 0 0 0 0 182 946 9 563 6 190 3 373 173 383

16 ИНГОССТРАХ 174 013 0 0 0 0 135 956 29 419 1 420 27 999 106 537

17 РЕСО-ГАРАНТИЯ 163 575 666 666 0 0 48 450 3 541 2 930 611 44 909

18 ЗЕТТА СТРАХОВАНИЕ 142 595 0 0 0 0 109 804 5 547 4 322 1 225 104 257

19 ГРУППА РЕНЕССАНС СТРАХОВАНИЕ 129 007 0 0 0 0 110 541 2 158 2 158 0 108 383

20 АК БАРС СТРАХОВАНИЕ 128 504 0 0 0 0 128 504 25 593 25 489 104 102 911

21 АК БАРС-МЕД 113 199 0 0 0 0 113 199 113 199 0 113 199 0

22 ВТБ СТРАХОВАНИЕ 98 037 0 0 0 0 84 388 13 592 13 403 189 70 796

23 ЭНЕРГОГАРАНТ 95 792 0 0 0 0 84 824 2 766 2 766 0 82 058

24 МАКС 93 196 0 0 0 0 45 553 3 315 619 2 696 42 238

25 СУРГУТНЕФТЕГАЗ 91 550 0 0 0 0 74 687 2 768 2 768 0 71 919

26 СБЕРБАНК СТРАХОВАНИЕ ЖИЗНИ 87 310 87 310 46 823 40 487 0 0 0 0 0 0

27 ЖАСО 85 660 0 0 0 0 56 966 1 646 1 591 55 55 320

28 РОСГОССТРАХ-ЖИЗНЬ 79 381 62 712 59 611 3 101 0 16 669 16 669 16 669 0 0

29 БИН СТРАХОВАНИЕ 69 882 0 0 0 0 36 030 3 737 817 2 920 32 293
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хозяйственной и профессио-
нальной деятельности (так 
называемое «самострахова-
ние»). Наиболее востребо-
ванными являются различные 
виды страхования, включён-
ные в состав банковских про-
дуктов (например, банковских 
карт премиального сегмента). 
Это может быть страхова-
ние выезжающих за рубеж, 
страхование от несчастного 
случая и др. Также страховые 
компании стараются разви-
вать страхование портатив-
ных электронных приборов 
(смартфонов, ноутбуков и т.п.), 
где требуется компетентная 
поддержка страхователей и 
эффективная организация 
ремонта или замены застра-
хованной техники.

Летом 2015 г. в РусСюр-
вей® было открыто новое 
отдельное направление биз-
неса и сформировано специ-
альное подразделение для 
урегулирования претензий 
по страхованию личного иму-
щества и ответственности 
граждан, в том числе по 
«коробочным» страховым 
продуктам и для отдельных 
категорий премиальных кли-
ентов. Отдел по оценке ущер-
ба имущества физических 
лиц уже сейчас оказывает 
услуги на всей территории 
России и активно работает со 
страховыми компаниями, ис-
пользуя специализированное 
программное обеспечение. В 
текущем году перед коллега-

ми поставлена задача увели-
чить портфель в два раза.

Строительно-техническая 
экспертиза и оценка различ-
ных видов имущества из под-
разделений по поддержке уре-
гулирования имущественных 
убытков выросли в самостоя-
тельные отделы, оказываю-
щие профильные экспертные 
услуги, сотрудники которых 
имеют все необходимые про-
фессиональные квалифика-
ции, подтвержденные соот-
ветствующими дипломами и 
сертификатами. Мы работаем 
над увеличением количества 
клиентов по данным видам 
деятельности и ожидаем рост 
портфеля в 2016-2017 годах 
более чем в два раза.

Также совместно с на-
шими коллегами из Crawford 
Aviation мы планируем раз-
вивать направление по ока-
занию сюрвейерских услуг и 
урегулированию авиацион-
ных убытков (в рамках стра-
хования воздушных судов, 
инфраструктурных объектов 
и ответственности).

В 2013-2014 гг. мы строи-
ли планы по открытию само-
стоятельных подразделений 

в Армении и на территории 
других государств СНГ, но 
экономический кризис внёс 
в нашу стратегию корректи-
вы. Было принято решение 
сосредоточить свои усилия 
на поддержании и развитии 
бизнеса в России, Республи-
ке Беларусь и Казахстане.

Вместе с нашими колле-
гами из ведущих экспертных 
организаций мы принимали 
участие в разработке про-
фессионального стандарта 
«Специалист по урегулиро-
ванию страховых случаев 
(убытков)». В марте 2016 г. 
при нашем содействии были 
подготовлены и направлены 
в Министерство финансов РФ 
поправки в ФЗ «О внесении 
изменений в Закон Российской 
Федерации «Об организации 
страхового дела в Российской 
Федерации», которые отража-
ют актуальное видение того, 
каким образом должна быть 
определена и отрегулирована 
деятельность страховых сюр-
вейеров, специалистов по уре-
гулированию убытков и других 
участников рынка.

Павел ШАПЦЕВ, 
Павел БАНЫКИН

Различные аспекты страхования 2 март 2016 г.

Окончание.  
Начало на 1-й стр.

Подчеркнем, что сюр-
вейер - это специалист по 
проверке количества и ка-
чества груза, и эта деятель-
ность может быть совсем не 
связана со страхованием. 
Страховой сюрвейер, в свою 
очередь, - это специалист 
по пре-рискам, проводящий 
осмотр объекта страхования 
с целью выявления потенци-
альных рисков и их оценки на 
предмет вероятности, а также 
расчета размеров возможных 
убытков.

В ходе своей работы спе-
циалист по урегулированию 
убытков выполняет ряд функ-
ций, схожих с деятельностью 
сюрвейера (наблюдение, пе-
ресчет, определение и фик-
сация состояния объекта), 
но это лишь часть задачи, а 
конечные цели такой работы 
совершенно иные.

- В каких видах стра-
ховой деятельности рабо-
тают такие специалисты? 
Насколько они востребо-
ваны?

- Специалисты по урегу-
лированию убытков работают 
во всех видах страхования 
без исключения. Договор 
страхования заключается для 
защиты интересов страхова-
теля от случайных рисков. 
Когда риск реализуется, т.е. 
наступает событие, имеющее 
признаки страхового случая, 
именно «урегулировщики» 
устанавливают его причину 
и оценивают ущерб, рассле-
дуют обстоятельства события 
на предмет признания (или же 
непризнания) его страховым, 
определяют и обосновывают 
размер страхового возмеще-
ния. Таким образом, каждая 
страховая выплата или отказ 
в выплате - это результат ра-
боты специалиста по урегули-
рованию страховых случаев/
убытков.

Подобные специалисты 
могут быть как независимы-
ми экспертами (страховые 
аджастеры), так и сотрудни-
ками специализированных 
компаний, отделов и управ-
лений страховых компаний, 
страховых брокерских ком-
паний и перестраховочных 
обществ, обществ взаимного 
страхования.

Что касается непосред-
ственно аджастеров, то они 
востребованы, прежде все-
го, когда размер убытков 
значителен или когда про-
гнозируются проблемы с их 
урегулированием.

- Наиболее крупные 
игроки российского рынка 
аджастеров?

- Наиболее крупные игро-
ки российского рынка страхо-
вых аджастеров объединены 
в Национальную Ассоциа-
цию Страховых Аджастеров 
(НАСА). Область их про-
фессиональных интересов 
– крупные имущественные 
убытки (это и нефтяная про-
мышленность, и энергетика, 
и строительство, и грузопе-

ревозки, и многое другое). На 
данном этапе в составе НАСА 
нет представителей массо-
вых видов страхования - спе-
циалистов по урегулирова-
нию убытков в медицинском 
страховании и страховании 
жизни, а также в моторных 
видах страхования.

- Андрей Викторович, 
кто может стать таким спе-
циалистом? Где в России 
обучают данной профес-
сии?

- В настоящее время спе-
циалистами по урегулирова-
нию становятся представите-
ли самых разных профессий. 
В зависимости от вида стра-
хования востребованы инже-
неры, юристы, экономисты, 
врачи, искусствоведы, летчи-
ки, судоводители… - список 
бесконечен. Очевидно, что 
помимо базовой профессии, 
нужно приобрести массу 
знаний, относящихся непо-
средственно к страховому 
делу. Надо быть готовым 
постоянно учиться новому, 
уметь и любить общаться с 
людьми.

Базовые требования к 
специалистам по урегули-
рованию убытков описаны 
в профессиональном стан-
дарте «Специалист по стра-
хованию», утвержденном 
Минтруда и соцзащиты РФ 
от 23 марта 2015 года. Это 
– необходимый минимум. В 
реальности требования к зна-
ниям и навыкам существенно 
выше. Только специалисты 
высокой квалификации спо-
собны провести качествен-
ную юридическую, техни-
ческую и экономическую 
оценку страхового события 
и предложить наиболее эф-
фективные механизмы его 
урегулирования.

Сейчас существуют раз-
личные семинары и курсы, 
дающие общие знания и 
информацию о профессии, 
обучиться же полноценно с 
приобретением практических 
навыков можно только в со-
ставе действующей компании 
в ходе реальной работы.

- НАСА – 6-й год на рос-
сийском рынке. Скажите, 
чем занимается Ассоциа-
ция, для чего она была соз-
дана: ее цели и задачи?

- Основная задача, стоя-
щая перед Ассоциацией, 
– развитие отрасли урегу-
лирования убытков в целом 
и цивилизованного рынка 
услуг независимых страхо-
вых аджастеров в частности. 
Разработка требований к 
профессии, качеству оказа-
ния услуг и результату услуг, 
совершенствование системы 
урегулирования страховых 
споров, создание правовых 
основ деятельности – вот те 
цели, которые НАСА ставила 
перед собой с момента свое-
го образования и которых 
продолжает придерживаться 
в своей текущей работе. Мы 
стараемся учитывать как соб-
ственный многолетний опыт, 
так и опыт наших зарубежных 

коллег. Мы активно взаимо-
действуем с российскими и 
международными объеди-
нениями страховщиков, на-
циональными командами 
аджастеров других стран, 
международными объедине-
ниями аджастеров, членами 
которых мы являемся (FUEDI, 
IFAA).

В настоящее время, со-
вместно с общественными 
и государственными учреж-
дениями и организациями, 
мы работаем в нескольких 
направлениях:

• придание специалисту 
по урегулированию страхо-
вых убытков статуса участни-
ка отношений, регулируемых 
ФЗ «Об организации страхо-
вого дела в РФ»;

• обеспечение признания 
правового статуса заключе-
ния независимого страхового 
аджастера и возможности его 
использования в качестве 
доказательства в судебных, 
налоговых и иных органах;

• разработка и внедрение 
унифицированных правил 
и стандартов деятельности, 
создание системы контроля 
над их неукоснительным со-
блюдением;

• создание системы про-
фессионального обучения и 
аттестации страховых аджа-
стеров.

- Может ли обычный 
страхователь обратиться к 
вам за помощью?

- Конечно, да. Сейчас 
чаще всего к нам обраща-
ются страховщики. Являясь 
профессиональными участ-
никами страхового рынка, 
они понимают роль и зна-
чение профессионального 
урегулирования. Страхова-
тели зачастую полагают, что 
страховые аджастеры не для 
них. Это не так. Задача стра-
хового аджастера – урегули-
ровать убыток, то есть найти 
решение, полностью соот-
ветствующее договору стра-
хования и удовлетворяющее 
и Страховщика, и Страхова-
теля. Страховые аджастеры 
действуют в интересах рынка 
и нужны для оперативной и 
профессиональной помощи 
всем сторонам договора 
страхования.

- Почему аджастеров 
практически нет в регио-
нах?

- Я бы не согласился с 
утверждением, что их нет. 
Скорее, их меньше, и они 
менее востребованы. Спрос 
рождает предложение. С 
развитием автострахования 
появились аварийные комис-
сары. С распространением 
имущественного страхования 
появится большее количество 
страховых аджастеров.

- Есть ли в планах руко-
водителей компаний – чле-
нов НАСА задача расширять 
территориальные границы 
и идти в регионы? Что для 
этого необходимо?

- Специалистам необхо-
дима постоянная занятость – 
иначе невозможно не только 

приобрести, но и сохранить 
необходимые навыки. Как я 
отмечал выше, с появлением 
потребности в услугах страхо-
вых аджастеров расширение 
присутствия профессиона-
лов произойдет достаточно 
быстро. У ряда наших ком-
паний есть региональные 
представительства. Более 
того, иногда мы привлекаем 
к работе над убытком неза-
висимых экспертов из регио-
нов - это позволяет снизить 
временные и транспортные 
издержки и, соответственно, 
итоговую стоимость услуг.

- Есть ли проблемы у 
российских аджастеров? 
Если есть, то пути их ре-
шения?

- Сложности есть, навер-
няка, в любой профессии. 
В нашем случае главная 
проблема - отсутствие за-
конодательно закрепленных 
инструментов независимого 
урегулирования убытков и 
оценки рисков. Это не только 
отражается на качестве услуг, 
но и снижает эффективность 
всей системы страхования. 
Мы ведем активную работу 
в этом направлении, плано-
мерно и терпеливо достигаем 
своих целей. Целенаправлен-
ная работа, обдуманные и 
взвешенные поступательные 
действия всегда приносят 
результат.

- Сейчас можно под-
вести итоги работы Ассо-
циации в 2015 году. Что 
интересного, ключевого 
произошло в НАСА?

- В 2015 году НАСА при-
няла участие в создании про-
фессионального стандарта 
«Специалист по урегулиро-
ванию страховых случаев 
(убытков)». Надеюсь, резуль-
таты этой работы будут вос-
требованы в ближайшем бу-
дущем. Появление Стандарта 
создаст предпосылки для 
разработки соответствующих 
образовательных программ. 
Хочется отметить, что сотруд-
ничество с государственными 
учреждениями и обществен-
ными организациями вышло 
на новый конструктивный 
уровень. Мы почувствовали 
поддержку участников стра-
хового рынка, убедились в 
актуальности поставленных 
самим себе целей и в пра-
вильности выбранных путей 
достижения этих целей.

- Планы НАСА на 2016 
год и дальнейшую перспек-
тиву?

- Прежде всего, разработ-
ка правовых основ деятель-
ности специалистов по уре-
гулированию убытков. НАСА 
активно принимает участие в 
работе над поправками к За-
кону «Об организации стра-
хового дела в РФ», которые 
соответствовали бы нынеш-
ним потребностям страхового 
рынка. Другая приоритетная 
задача – продолжение ра-
боты над образовательной 
программой по страховой 
экспертизе и урегулированию 
убытков.

Целенаправленная работа приносит результат Портрет компании Ключевой фактор успеха –
поддержание РЕПУТАЦИИ 
компании
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Исключение составляют 
расследования происше-
ствий, связанных с возмож-
ными производственными 
дефектами автомобилей при 
наличии договоров страхова-
ния ответственности товаро-
производителя.

ООО «АЙСИС» (РусСюр-
вей®) является ведущим   
независимым провайдером 
услуг по предстраховой оцен-
ке рисков по поручениям 
страховых, перестраховоч-
ных компаний, страховате-
лей и страховых брокеров. 
Несмотря на снижение бюд-
жетов на предстраховую 
оценку рисков у всех групп 
клиентов в 2015-2016 годах, 
гибкая тарифная политика 
позволила нам сохранить 
объемы работ по данному 
виду деятельности.

Отдельным направлением 
развития является внешнее 
администрирование пре-
тензий. Совместно с наши-
ми коллегами из Crawford 
& Company, оказывающи-
ми аналогичные услуги под 
брендом Broadspire™, мы (на 
основе аутсорсинга) пред-
лагаем комплекс услуг по ад-
министрированию претензий 
(убытков) ведущим страховым 
компаниям, работающим на 
российском рынке. Также 
данные услуги востребованы 
крупными корпоративными 
клиентами, которые форми-
руют специальные страховые 
(компенсационные) фонды, 
для возмещения убытков 
(претензий), возникающих 
в процессе осуществления 

Приглашаем все заинтересованные стороны посетить 
наш официальный сайт www.rus-survey.ru, где 
можно получить подробную информацию о наших 
услугах и необходимую контактную информацию. 
Мы будем рады вашим вопросам, комментариям и 
предложениям о сотрудничестве!

Окончание.  
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В то же время, подчеркнул 
президент НСА, происходит 
перераспределение рынка в 
пользу компаний, ориентиро-
ванных на реальную защиту 
агрорисков. Анализ показа-
телей действующих страхов-
щиков показывает, что у 17 
из 23 компаний, работавших 
в области агрострахования 
с господдержкой в 2015 г., 
сборы по данному направле-
нию деятельности выросли 
по отношению к 2014 г. «При 
этом очищение рынка приве-
ло к росту его концентрации: 
если годом ранее на первую 
тройку агростраховщиков 
приходилось около 21% пре-
мии по агрострахованию, 
сегодня их доля составляет 
около 60%. 

В 2015 г. лидерами рынка 
агрострахования остаются 
компании «Росгосстрах», 
«РСХБ-Страхование» и «Аль-
фаСтрахование». Прирост 
премий по страхованию с го-
споддержкой в первой тройке 
– от 21 до 53%, что в целом 
свидетельствует о тенденци-
ях здорового роста в сегмен-
те реального страхования 
агрорисков», – подчеркивает 
президент НСА. 

Основная тенденция – 
переход к централизо-

ванной системе, единым 
правилам

Особое внимание Бан-
ка России и страхового со-
общества к страхованию 
сельхозрисков в 2015 г. было 
связано с переходом к цен-
трализованной системе агро-
страхования, комментирует 
президент НСА: согласно 

изменениям закона о сель-
хозстраховании, с 2016 г. 
страхование с господдерж-
кой должны осуществлять 
на единых условиях только 
члены единого объединения 
агростраховщиков (данный 
статус присвоен НСА).

В феврале 2016 г. Нацио-
нальный союз агрострахов-
щиков направил в органы АПК 
субъектов РФ официальное 
извещение о переходе систе-
мы агрострахования с господ-
держкой на единые стандарт-
ные правила страхования.

В информации, адресован-
ной органам АПК субъектов 
РФ, НСА сообщает, что для 
страхования на условиях го-
споддержки в России введены 
два вида стандартов: еди-
ные правила сельскохозяй-
ственного страхования уро-
жая сельхозкультур, посадок 
многолетних насаждений и 
единые правила страхования 
сельхозживотных. Они согла-
сованы в установленном за-
коном порядке Минсельхозом 
РФ, Минфином РФ, Банком 
России и утверждены Прези-
диумом НСА. Применение ис-
ключительно данных правил 
обязательно для всех компа-
ний, заключающих договора 
агрострахования на условиях 
субсидирования. Текст единых 
правил опубликован на сайтах 
Минсельхоза РФ и НСА. В 
связи с этим, а также в целях 
упрощения для аграриев про-
цедур субсидирования, НСА 
предложил региональным 
органам АПК предусмотреть 
возможность не запрашивать 
дополнительно текст правил 
страхования у сельхозпро-
изводителей при подаче до-
кументов на субсидирование 
сельхозстрахования.

Также НСА обратился 
к органам АПК с просьбой 
проинформировать сельхоз-
товаропроизводителей об 
утверждении единых правил 

сельскохозяйственного стра-
хования.

«Введение единых страхо-
вых стандартов – один из эле-
ментов централизации систе-
мы агрострахования, которые 
предусмотрены вступившими 
в силу с 2016 г. изменениями 
в профильный закон о го-
споддержке сельхозстрахо-
вания, – пояснил президент 
НСА Корней Биждов. – В 
соответствии с законом, НСА, 
как единое общероссийское 
объединение агростраховщи-
ков, несет ответственность 
за организацию контроля за 
тем, чтобы страховые ком-
пании использовали единые 
правила страхования с го-
споддержкой. За нарушение 
этого требования правилами 
деятельности НСА предусмо-
трены штрафы. В 2016 г. НСА 
проведет проверки своих 
членов в том числе и в части 
исполнения данной нормы».

Новая редакция правил 
страхования базируется на 
основных положениях правил 
страхования, действовавших 
в НСА в 2015 г, но содержит 
ряд принципиальных изме-
нений. «Практически все 
нововведения направлены 
на улучшение положения и 
учет интересов аграриев, 
– комментирует президент 
НСА. – В новой редакции 
определенно и однозначно 
регламентированы положе-
ния, касающиеся взаимодей-
ствия агрария и страховщика 
в типовых ситуациях, воз-
никающих при агрострахо-
вании. Так, четко прописан 
порядок рассмотрения заяв-
лений о страховых случаях, 
указаны все основные этапы 
данной процедуры и их сроки; 
утвержден порядок досудеб-
ного урегулирования споров, 
в том числе с использовани-
ем процедуры медиации. 

Кроме того, в новых пра-
вилах расширен период от-

ветственности страховщика: 
при страховании урожая он 
теперь может включать пери-
од сева, при условии уплаты 
аграрием первой части стра-
ховой премии до его начала, 
при страховании животных в 
страховое покрытие теперь 
включается гибель животных 
после завершения договора 
страхования, если заболе-
вание было выявлено до его 
завершения.

В правила были внесены 
существенные уточнения, 
касающиеся и расчета убыт-
ков при страховании урожая 
и посадок в части потерь от 
локальных, влияющих толь-
ко на часть застрахованных 
площадей событий, а также 
в части определения потерь 
при уборке урожая с учетом 
особенностей как современ-
ной, так и устаревшей техни-
ки, пояснил К. Биждов.

Новые правила страхова-
ния также включают положе-
ния, касающиеся взаимодей-
ствия аграриев и НСА в случае 
банкротства страховщика 
или принятия к нему мер по 
предупреждению банкротства. 
Также подробно расписан по-
рядок взаимодействия при по-
лучении государственной под-
держки, в том числе в случае 
ее непредставления аграрию, 
включая возможность сохра-
нения страхового покрытия в 
полном объеме при уплате.

В настоящее время опре-
деляющими тенденциями на 
рынке реального агростра-
хования с господдержкой 
являются рост клиентской 
базы в страховании сельхоз-
животных  и укрупнение дого-
воров   в сегменте страхова-
ния сельхозкультур. В связи 
с этим НСА в 2016 г. уделит 
особое внимание разработке 
и продвижению вариантов 
по дальнейшему развитию 
страхования урожая». 

Александр НИКОЛАЕВ 

актуально

В Союзе страховщиков Татарстана

Агрострахование

Псевдострахование  агрорисков   
в России уходит в прошлое,  
реальное страхование растет

Согласно данным НСА и Банка России, по объему премии 
по сельхозстрахованию Республика Татарстан в 2015 г. ока-
залась на 4-м месте среди всех регионов РФ. Начисленная 
премия по страхованию сельхозрисков за 2015 г. составила 
601,3 млн. руб., из которых 495,4 млн. руб. – по сельхозстра-
хованию с господдержкой.

Всего за год в республике было заключено свыше 24 тыс. 
договоров страхования сельхозрисков, из которых 147 дого-
воров – по агрострахованию с господдержкой.

Выплаты страховщиков по договорам страхования сель-
хозрисков в течение 2015 г. в Республике Татарстан достигли 
261,8 млн. руб., из которых 178,7 млн. руб. – по договорам с 
господдержкой.

Страхованием сельхозрисков в Республике Татарстан в 
2015 г. занимались 16 страховых компаний, из которых 6 
осуществляли агрострахование с господдержкой.

Агростраховщики Татарстана в 2015 г.
Премия, тыс. руб.

Данные: Банк России, НСА
С/х страхование всего С господдержкой

Республика Татарстан 601 290 495 431

1 БАЛТ-СТРАХОВАНИЕ 255 376 255 376

2 ТАЛИСМАН 152 780 151 918

3 ЮПИТЕР-М 97 619 83 624

4 РСХБ-СТРАХОВАНИЕ 11 804 4 227

5 СОГЛАСИЕ 270 247

6 АЛЬФАСТРАХОВАНИЕ 264 39

По данным Минсельхоза РФ, в 2015 г. Республика Та-
тарстан занимала первое место среди субъектов РФ по за-
страхованной площади посевов (907,1 тыс. га), удельный вес 
застрахованных площадей достиг 31,1% - в 3 раза больше, 
чем по России в целом.

2015 г.
ТОП-5 регионов РФ по застрахованной площади

Субъект 
Российской Федерации

Застрахованная 
площадь,

тыс. га
Удельный вес

Республика Татарстан 907,1 31,1%

Краснодарский край 589,7 16,6%

Ставропольский край 517,7 17,2%

Оренбургская область 490,1 12,0%

Курская область 433,2 28,5%

2015 г.
ТОП-5 регионов РФ по поголовью

51 субъект

Субъект 
Российской 
Федерации

Застрахованное 
поголовье, 

условных голов
Удельный вес

Белгородская область 1 037 498 45,0%

Брянская область 569 530 82,7%

Тамбовская область 323 203 78,7%

Ленинградская область 246 930 30,8%

Республика Татарстан 239 521 20,5%

Алевтина СОРОКИНА

В ЛИДЕРАХ СТРАХОВАНИЯ 
СЕЛЬХОЗРИСКОВ

Комментарий  президента  Национального союза агростраховщиков Корнея Биждова: «Республика 
Татарстан в плане развития агрострахования относится к группе самых активных. Это один из лидеров 
рынка РФ по количеству договоров страхования, в том числе по страхованию без господдержки. С 
другой стороны, страховщиками НСА в регионе были неоднократно отмечены ряд серьезных проблем, 
таких как низкий уровень прозрачности процедур субсидирования договоров, систематические за-
держки с перечислением субсидий. Также вопросы у страховщиков вызывали случаи манипуляции по-
казателей урожайности аграриями, что делает проблематичным страхование некоторых хозяйств».

По итогам юбилейного 
для Союза года, в котором 
ему исполнилось 20 лет, стра-
ховщики республики собрали 
24 млрд рублей страховой 
премии, а выплатили около 
12,6 млрд рублей. Прошлый 
отчётный период был насыщен 
разными событиями, так или 
иначе относящимися к стра-
ховому бизнесу. Ежемесячно 
проводились различные ме-
роприятия: совещания, семи-
нары, собрания. По мнению 
Рустэма Сабирова, впервые в 
новейшей истории страхова-
ния в Татарстане, как никогда, 
было много полезных контак-
тов с правоохранительной 

системой. Состоялись два 
знаковых и важных совеща-
ния в правительстве и Совете 
безопасности республики, 
посвящённые противодей-
ствию появлению фальшивых 
полисов ОСАГО. Впервые за 
постсоветский период прош-
ли встречи представителей 
Союза с руководством про-
куратуры и Верховного Суда 
РТ. Результатом этих встреч 
стало увольнение в ноябре 
двух судей.

Кроме того, усилилась ко-
ординация с ОБЭП, как и вся 
работа этого подразделения 
МВД, среди задач которого 
находится и борьба со стра-

ховым мошенничеством. По 
словам главного страховщика 
Татарстана, в этом году боль-
ше, чем за все предыдущие 20 
лет, значительное количество 
уголовных дел дошло до суда, 
где мошенники получили ре-
альные сроки наказания.

В 2015 году страховщики 
не только боролись по мере 
сил с преступностью, но и 
много и плодотворно обме-
нивались опытом и общались 
с представителями смежных 
отраслей на всевозможных 
семинарах и конференциях. 
Традиционно весело и задор-
но был отмечен День страхов-
щика – в октябре состоялась 

традиционная Спартакиада 
среди страховых компаний 
республики и других членов 
Союза.

Прозвучала информация 
и о работе с жалобами стра-
хователей. Сегодня порядок 
их рассмотрения немного из-
менился, теперь ССТ анализи-
рует претензии, поступающие 
не только от ВСС и РСА, а 
также от отдельных граждан, 
но и по линии ЦБ и органов 
власти РТ, которые, в основ-
ном, формируются на портале 
правительства и Президента 
республики и в подавляющем 
числе связаны с ОСАГО.

Игорь СОЛОВЬЁВ

ПОМОЩЬ ПРАВООХРАНИТЕЛЕЙ
23 марта прошло очередное собрание Союза страховщиков РТ. Главным на нём стал доклад прези-
дента Союза Рустэма Сабирова о деятельности организации в 2015 году.



Та к и м  о б р а з о м ,  н а 
31.12.2015 г., согласно Едино-
му государственному реестру 
субъектов страхового дела, 
лицензии на страхование 
имели 344 страховщика, из 
них 334 страховые организа-
ции и 10 ОВС. Одна компания 
в течение 2015 года не про-
водила страховых операций, 
а 17 страховщиков вовсе 
не представили регулятору 
данные по установленным 
формам отчетности, что дает 
повод предположить, что эти 
18 организаций в самое бли-
жайшее время будут лишены 
лицензий и исключены из 
реестра.

Тенденция уменьшения 
количества страховщиков, 
заключающих договоры стра-
хования, Республики Татар-
стан не коснулась. Так, на 
территории РТ в 2015 году 
осуществляли страховую 
деятельность 105 страховых 
организаций, против 102 в 
2014 году. Тогда как коли-
чество страховых компаний, 
осуществляющих страховые 
выплаты, снизилось на 30 
компаний. Итог – выплаты в 

республике производила 91 
компания.

Общая сумма страховых 
премий и выплат по всем ви-
дам страхования в целом по 
России за 2015 год составила 
соответственно 1 023,82 и 
509,22 млрд руб. (103,3% и 
107,1% по сравнению с 2014 
годом). Темп прироста стра-
ховых премий относительно 
2013 года снизился на 10%. 
Тем не менее, несмотря на 
продолжающиеся кризисные 
явления в экономике страны, 
страховой рынок все-таки 
демонстрирует незначитель-
ный рост.

Общая сумма страховых 
премий и выплат по всем 
видам страхования в Респу-
блике Татарстан за 2015 год 
составила соответственно 
23 940,4 и 12 644,3 млрд руб. 
(103,6% и 106,4% по срав-
нению с 2014 годом). Таким 
образом, страховой рынок РТ 
полностью повторяет тенден-
ции рынка страны.

В течение 2015 года в ре-
спублике заключено 3 226,4 
тыс. договоров страхования, 
что на 183 тыс. договоров 

меньше чем в предыдущем 
году.

Структура страхового 
портфеля РТ в 2015 году от-
носительно прошлого года 
несколько видоизменилась. 
Доля видов страхования 
иных, чем страхование жиз-
ни, занимает первую позицию 
57,08% (68,38% в 2014 году), 
ОСАГО на втором месте – 
30,06% (20,52% в 2014 году), 
страхование жизни на тре-
тьем – 11,38 % (9,81% в 2014 
году), на иные виды страхова-
ния приходится 1,48% (1,29% 
в 2014 году). Таким образом, 
доля имущественных видов 
страхования снизилась на 
11,3 пункта, доля ОСАГО 
выросла на 9,54 пункта, доля 
страхования жизни увеличи-
лась на 1,57 пункта.

ТОП-10 страховщиков 
концентрируют 64,31% сбо-
ров в республике. Показатель 
концентрации ТОП-10 вырос 
на 3,68% относительно 2014 
года за счет увеличения доли 
рынка пятерки лидеров. В 
ТОП-5 входят «Росгосстрах» 
(16,23%), «Чулпан» (11,88%), 
НАСКО (9,60%), «Итиль-

Армеец» (4,67%), АСКО 
(4,12%).

За 2015 год в РТ по 
урегулированным стра-
ховым случаям выпла-
чено 12 644 284 тыс. 
рублей. На долю страхо-
вых выплат в республике 
по видам страхования 
иным, чем страхова-
ние жизни приходится 
55,69% (68,76% в 2014 
году) по ОСАГО 36,56% 
(24,84% в 2014 году), по 
страхованию жизни – 7,50% 
(6,20% в 2014 году), по иным 
видам страхования выпла-
чено 0,25 % (0,15% в 2014 
году).

ТОП-10 страховщиков 
выплатили за год 67,6% всех 
произведенных в республике 
выплат. Показатель концен-
трации ТОП-10 вырос на 
10,31% относительно 2014 
года за счет увеличения доли 
выплат пятерки лидеров: 
«Росгосстрах» (18,30%), 
НАСКО (9,82%), «Чулпан» 
(8,66%),  АСКО (6,22%), 
«Итиль-Армеец» (5,42%).

Коэффициент выплат по 
итогам 2015 года демонстри-

рует динамику роста: по РТ 
составил 52,82%, (51,30% 
в 2014 году), по РФ 49,74% 
(47,81% в 2014 году).

Моторные виды страхо-
вания традиционно являются 
«локомотивом убыточности» 
для страховых организаций. 
Доля ОСАГО в страховом 
портфеле РТ растет из года 
в год: в 2013 году 18,71%, в 
2014 году 20,52%, в 2015 году 
30,06%. Отношение суммы 
произведенных страховых 
выплат к собранным премиям 
по ОСАГО составил 64,24% 
(62,10% в 2014 году).

Доля в страховых преми-
ях по КАСКО снизилась до 
18,84% (22,85% в 2014 году). 

Коэффициент выплат опу-
стился до отметки в 77,78% 
(87,83% - в 2014 году), что 
является следствием более 
тщательного андеррайтинга 
и отказа страховщиков от 
продления договоров стра-
хования, по которым были 
заявлены страховые случаи.

В целом по РФ по итогам 
2015 года коэффициенты 
выплат несколько ниже: по 
ОСАГО – 56,50%, по КАСКО 
– 76,90%.

По объему совокупных 
страховых взносов РТ ста-
бильно на протяжении ряда 
лет занимает первое место в 
Приволжском федеральном 
округе и 5 место (2,34%) 

среди субъектов РФ после 
городов Москвы и Санкт-
Петербурга, Тюменской и 
Московской областей.

По страховым выплатам 
Татарстан переместился с 
5 на 4 место в 2015 году 
(2,48%), уступая городам 
Москве и Санкт-Петербургу, 
Тюменской области. На 5 ме-
сте Красноярский край.

Таким образом, в пяти 
субъектах-лидерах, в число 
которых входит Республика 
Татарстан, страховщики за 
2015 год собрали 63,48% 
страховых премий и осуще-
ствили 63,93% страховых 
выплат.

Продолжающиеся нега-

тивные тенденции в экономи-
ке страны в 2015 году приве-
ли к падению спроса в первую 
очередь на добровольные 
имущественные виды стра-
хования и росту доли ОСАГО. 
Для сохранения финансовой 
устойчивости страховщики 
вынуждены проводить ряд 
мер, таких как пересмотр 
тарифной политики в сторо-
ну роста тарифных ставок, 
ужесточение принципов ан-
деррайтинга принимаемых 
на страхование рисков, про-
чие меры, способствующие 
снижению убыточности – вот 
приоритеты страховщиков в 
текущем 2016 году.

Марина ЛИТВИНОВА

Итоги за 2015 год 3март 2016 г.

Сведения о выплатах Республики Татарстан в разрезе страховщиков за январь-декабрь 2015 года. ТОП-50
1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 12 13 14 15 16 17 18 19 20 21 22 23 24 25 26 27 28 29 30 31 32 33 34 35 36 37 38 39 40 41 42 43

 
По договорам страхования на 
территории РФ - всего

509 217 477   23 687 577   19 118 030   3 603 563   965 984   343 775 570   114 446 807   14 805 485   99 641 322   229 328 763   203 680 675   143 978 689   623 795   7 934 630   3 994 741   2 992 144   2 718 570   34 050 052   7 388 054   9 519 308   5 761 823   507 334   129 414   418 235   812 237   316 717   154 033   1 519 073   407 776   14 389 940   1 738 840   17 136 958   1 119   9 224   18 610   17 108 005   123 792 865   123 571 154   2 352   219 359   824 507   

  Республика Татарстан в РФ, % 2,48% 4,00% 4,46% 2,63% 0,10% 2,05% 1,78% 1,59% 1,81% 2,18% 2,37% 2,44% 0,02% 0,19% 0,01% 1,31% 9,63% 1,96% 4,47% 1,82% 2,00% 0,04% 0,00% 4,98% 0,00% 0,00% 1,92% 2,02% 0,80% 0,00% 0,73% 0,00% 0,00% 0,00% 0,00% 0,00% 3,74% 3,74% 87,24% 2,26% 2,87%

 Республика Татарстан 12 644 284   948 449   852 752   94 746   951   7 041 621   2 035 237   235 245   1 799 992   5 006 384   4 820 479   3 507 808   99   14 704   295   39 250   261 805   666 501   330 017   173 250   115 452   208   -   20 841   -   7   2 957   30 737   3 256   2   12 653   508   -   -   -   508   4 630 038   4 623 029   2 052   4 957   23 668   

1 РОСГОССТРАХ 2 313 409 293 293 0 0 814 522 25 175 22 369 2 806 789 347 775 611 370 627 0 0 135 4 097 28 435 203 522 168 795 13 663 8 686 68 0 0 0 0 0 4 062 915 0 73 0 0 0 0 0 1 498 594 1 498 579 0 15 0
2 НАСКО ТАТАРСТАН 1 241 988 0 0 0 0 640 648 154 543 25 551 128 992 486 105 481 212 219 996 0 1 585 101 30 507 29 423 180 115 19 485 4 194 395 0 0 0 0 0 609 1 095 2 095 0 699 508 0 0 0 508 597 992 597 164 0 828 2 840
3 ЧУЛПАН 1 095 351 0 0 0 0 865 374 686 097 5 999 680 098 179 277 178 858 74 704 0 0 0 150 603 102 264 1 137 419 312 0 0 0 0 0 0 107 0 0 0 0 0 0 0 0 229 910 227 109 0 2 801 67
4 АСКО 785 935 0 0 0 0 302 884 61 068 6 944 54 124 241 816 235 311 223 396 0 0 0 36 215 8 391 3 273 1 569 1 484 0 0 0 0 1 36 48 0 0 4 936 0 0 0 0 0 482 950 482 925 0 25 101
5 ИТИЛЬ АРМЕЕЦ 685 850 0 0 0 0 167 333 5 102 1 274 3 828 162 231 162 007 152 116 0 0 0 0 0 287 9 604 224 0 0 0 0 0 0 0 224 0 0 0 0 0 0 0 0 518 517 518 517 0 0 0
6 ЧУЛПАН-ЖИЗНЬ 556 504 555 206 555 166 0 40 1 298 1 298 1 298 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
7 АЛЬФАСТРАХОВАНИЕ 540 791 0 0 0 0 462 968 87 717 14 578 73 139 375 251 362 749 300 458 0 0 0 0 0 53 347 8 944 11 273 7 602 9 0 24 0 0 0 3 578 69 0 1 229 0 0 0 0 0 77 601 77 547 0 54 222
8 ТАЛИСМАН 455 886 0 0 0 0 194 089 2 633 2 633 0 191 456 191 136 80 053 0 0 0 0 108 079 1 271 1 733 189 0 0 0 0 0 0 0 189 0 0 131 0 0 0 0 0 261 797 261 797 0 0 0
9 МЕГАРУСС-Д 436 237 0 0 0 0 386 596 971 971 0 385 625 377 186 376 780 0 0 39 0 0 7 360 8 230 8 230 0 0 0 0 0 0 0 0 0 209 0 0 0 0 0 49 641 49 641 0 0 0
10 СТРАХОВАЯ ГРУППА МСК 435 258 0 0 0 0 333 459 4 471 1 241 3 230 328 988 313 184 273 416 0 1 613 0 0 0 33 553 4 602 15 802 12 898 0 0 5 0 6 54 2 839 0 2 0 0 0 0 0 0 100 155 100 136 0 19 1 644
11 СОГАЗ 427 022 0 0 0 0 355 485 275 614 1 923 273 691 79 871 75 263 61 834 0 0 0 2 0 11 594 1 833 4 311 3 806 0 0 6 0 0 0 499 0 0 297 0 0 0 0 0 70 026 67 529 2 052 445 1 511
12 ВСК 372 088 0 0 0 0 209 798 30 746 23 471 7 275 179 052 168 682 140 421 0 0 0 1 632 0 11 368 15 261 10 370 5 230 0 0 0 0 0 555 4 585 0 0 0 0 0 0 0 0 160 968 160 936 0 32 1 322
13 СПАСЕНИЕ 330 551 0 0 0 0 330 551 330 551 0 330 551 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
14 УРАЛСИБ 301 265 0 0 0 0 275 535 1 245 1 243 2 274 290 264 796 264 639 0 0 0 0 0 0 157 9 494 8 988 0 0 0 0 0 0 438 68 0 0 0 0 0 0 0 25 730 25 730 0 0 0
15 СОГЛАСИЕ 238 876 0 0 0 0 182 946 9 563 6 190 3 373 173 383 169 389 168 756 0 0 0 0 0 1 632 3 315 2 982 0 0 0 0 0 0 333 0 0 679 0 0 0 0 0 53 467 53 467 0 0 2 463
16 ИНГОССТРАХ 174 013 0 0 0 0 135 956 29 419 1 420 27 999 106 537 94 798 81 260 0 0 20 226 1 077 5 650 6 565 11 726 9 969 0 0 0 0 0 72 1 685 0 0 13 0 0 0 0 0 38 000 37 265 0 735 57
17 РЕСО-ГАРАНТИЯ 163 575 666 666 0 0 48 450 3 541 2 930 611 44 909 41 678 31 916 0 0 0 0 0 1 646 8 116 3 227 3 227 131 0 0 0 0 0 0 0 0 4 0 0 0 0 0 113 661 113 658 0 3 798
18 ЗЕТТА СТРАХОВАНИЕ 142 595 0 0 0 0 109 804 5 547 4 322 1 225 104 257 97 250 81 965 0 0 0 0 0 0 15 285 6 999 6 422 0 0 0 0 0 0 577 0 0 8 0 0 0 0 0 32 791 32 791 0 0 0
19 ГРУППА РЕНЕССАНС СТРАХОВАНИЕ 129 007 0 0 0 0 110 541 2 158 2 158 0 108 383 107 391 104 293 0 0 0 746 0 219 2 133 962 951 0 0 0 0 0 0 11 0 0 30 0 0 0 0 0 18 466 18 466 0 0 0
20 АК БАРС СТРАХОВАНИЕ 128 504 0 0 0 0 128 504 25 593 25 489 104 102 911 79 846 19 392 0 11 506 0 105 12 857 2 322 33 664 22 820 0 0 0 20 806 0 0 912 1 102 0 0 245 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
21 АК БАРС-МЕД 113 199 0 0 0 0 113 199 113 199 0 113 199 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
22 ВТБ СТРАХОВАНИЕ 98 037 0 0 0 0 84 388 13 592 13 403 189 70 796 68 763 41 956 0 0 0 0 0 23 679 3 128 1 915 1 782 0 0 0 0 0 0 130 3 0 118 0 0 0 0 0 13 440 13 440 0 0 209
23 ЭНЕРГОГАРАНТ 95 792 0 0 0 0 84 824 2 766 2 766 0 82 058 80 913 71 170 0 0 0 0 0 9 374 369 1 141 1 076 0 0 0 0 0 0 65 0 0 4 0 0 0 0 0 10 444 10 444 0 0 524
24 МАКС 93 196 0 0 0 0 45 553 3 315 619 2 696 42 238 33 302 32 863 0 0 0 0 0 396 43 8 936 8 936 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 36 018 36 018 0 0 11 625
25 СУРГУТНЕФТЕГАЗ 91 550 0 0 0 0 74 687 2 768 2 768 0 71 919 71 534 70 937 0 0 0 48 0 0 549 384 178 0 0 0 0 0 121 6 79 0 1 0 0 0 0 0 16 837 16 837 0 0 26
26 СБЕРБАНК СТРАХОВАНИЕ ЖИЗНИ 87 310 87 310 46 823 40 487 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
27 ЖАСО 85 660 0 0 0 0 56 966 1 646 1 591 55 55 320 54 789 52 732 0 0 0 0 0 46 2 011 531 471 0 0 0 0 0 0 60 0 0 0 0 0 0 0 0 28 694 28 694 0 0 0
28 РОСГОССТРАХ-ЖИЗНЬ 79 381 62 712 59 611 3 101 0 16 669 16 669 16 669 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
29 БИН СТРАХОВАНИЕ 69 882 0 0 0 0 36 030 3 737 817 2 920 32 293 29 272 28 234 0 0 0 0 0 723 315 2 901 2 830 0 0 0 0 0 0 65 6 0 120 0 0 0 0 0 33 611 33 611 0 0 241
30 БСК РЕЗОНАНС 69 395 0 0 0 0 10 575 890 266 624 9 685 9 304 7 818 0 0 0 528 0 161 797 381 260 0 0 0 0 0 0 121 0 0 0 0 0 0 0 0 58 820 58 820 0 0 0
31 АЛЬЯНС 57 895 0 0 0 0 53 126 3 090 3 090 0 50 036 29 905 27 628 0 0 0 193 0 0 2 084 20 130 16 922 0 0 0 0 0 0 3 208 0 0 1 0 0 0 0 0 4 769 4 769 0 0 0
32 АСКО-ЖИЗНЬ 53 477 53 016 53 016 0 0 461 461 461 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
33 РЕНЕССАНС ЖИЗНЬ 50 334 48 863 24 147 24 716 0 1 471 1 471 1 471 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
34 ТРАНСНЕФТЬ 49 659 0 0 0 0 38 271 986 593 393 37 285 36 835 36 592 0 0 0 0 0 67 176 450 364 0 0 0 0 0 0 86 0 0 0 0 0 0 0 0 11 388 11 388 0 0 0
35 ЧУЛПАН-МЕД 45 888 0 0 0 0 45 888 45 888 0 45 888 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
36 ЮПИТЕР-М 42 011 0 0 0 0 42 011 0 0 0 42 011 42 011 0 0 0 0 0 42 011 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
37 НАСКО ЖИЗНЬ 41 486 39 547 33 539 5 999 9 1 939 1 939 1 939 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
38 АЛЬЯНС ЖИЗНЬ 40 156 39 418 25 001 14 417 0 738 738 738 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
39 ИНВЕСТИЦИИ И ФИНАНСЫ 39 581 0 0 0 0 28 037 21 12 9 28 016 27 714 19 713 0 0 0 0 0 0 8 001 302 184 0 0 0 0 0 116 2 0 0 0 0 0 0 0 0 11 544 11 544 0 0 0
40 БАЛТ-СТРАХОВАНИЕ 38 908 0 0 0 0 38 908 0 0 0 38 908 38 908 0 0 0 0 0 38 908 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
41 ПРОМИНСТРАХ 37 935 0 0 0 0 25 560 2 418 425 1 993 23 142 19 850 3 716 0 0 0 0 0 15 772 362 3 292 0 0 0 0 0 0 242 3 050 0 0 0 0 0 0 0 0 12 357 12 357 0 0 18

42
НЕЗАВИСИМАЯ СТРАХОВАЯ 
ГРУППА

29 316 0 0 0 0 29 316 27 923 0 27 923 1 393 1 383 1 383 0 0 0 0 0 0 0 10 10 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0

43 ППФ СТРАХОВАНИЕ ЖИЗНИ 29 015 22 608 21 834 0 774 6 407 6 407 6 407 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
44 ГУТА-СТРАХОВАНИЕ 27 435 0 0 0 0 24 404 15 15 0 24 389 23 498 23 498 0 0 0 0 0 0 0 891 0 0 0 0 0 0 0 891 0 0 0 0 0 0 0 0 3 031 3 031 0 0 0

45
ОБЪЕДИНЕННАЯ СТРАХОВАЯ 
КОМПАНИЯ

25 440 0 0 0 0 17 281 3 723 51 3 672 13 558 13 558 13 375 0 0 0 0 0 158 25 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 8 159 8 159 0 0 0

46
МЕЖОТРАСЛЕВОЙ СТРАХОВОЙ 
ЦЕНТР

21 112 0 0 0 0 6 793 55 55 0 6 738 6 738 6 736 0 0 0 0 0 0 2 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 14 319 14 319 0 0 0

47 ПАРИТЕТ-СК 19 692 0 0 0 0 165 15 0 15 150 150 150 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 19 527 19 527 0 0 0

48
НАЦИОНАЛЬНАЯ СТРАХОВАЯ 
ГРУППА

14 723 0 0 0 0 9 368 114 114 0 9 254 9 254 9 132 0 0 0 0 0 91 31 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 5 355 5 355 0 0 0

49
СОСЬЕТЕ ЖЕНЕРАЛЬ СТРАХО-
ВАНИЕ

14 667 0 0 0 0 14 667 0 0 0 14 667 13 327 13 316 0 0 0 0 0 0 11 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 1 340 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0

50 РАЙФФАЙЗЕН ЛАЙФ 11 524 11 373 11 373 0 0 151 151 151 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0

Сведения о страховых премиях Республики Татарстан в разрезе страховщиков за январь-декабрь 2015 года. ТОП-50

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 12 13 14 15 16 17 18 19 20 21 22 23 24 25 26 27 28 29 30 31 32 33 34 35 36 37 38 39 40 41 42 43

 
По договорам страхования на 
территории РФ - всего

1 023 819 318   129 714 705   87 110 410   41 129 730   1 474 565   647 878 283   209 846 453   80 889 483   128 956 970   438 031 830   374 728 616   187 237 290   1 206 383   8 948 072   5 336 181   20 237 799   7 853 393   99 993 967   43 915 531   41 042 023   6 388 266   3 262 379   164 312   3 514 103   2 773 364   1 930 189   2 858 864   16 904 697   6 508 228   7 819 338   14 441 853   18 163 184   -   70 679   23 332   18 069 173   224 643 161   218 693 047   -   5 950 114   3 419 985   

  Республика Татарстан в РФ, % 2,34% 2,15% 2,39% 1,69% 0,70% 2,11% 2,06% 2,50% 1,78% 2,13% 2,31% 2,41% 0,28% 2,07% 0,08% 0,33% 7,66% 1,68% 3,66% 1,22% 0,43% 0,07% 0,00% 0,76% 0,33% 0,16% 1,06% 1,82% 1,45% 0,03% 1,27% 0,00% 0,00% 0,00% 0,00% 0,00% 3,30% 3,29% 0,00% 3,49% 2,46%
 Республика Татарстан 23 940 391   2 787 729   2 083 596   693 842   10 291   13 664 532   4 321 312   2 019 739   2 301 573   9 343 220   8 658 110   4 509 689   3 342   185 616   4 117   66 388   601 290   1 678 451   1 609 217   499 143   27 525   2 133   -   26 877   9 273   3 031   30 204   307 984   94 249   2 677   183 290   -   -   -   -   -   7 403 905   7 196 436   -   207 469   84 225   
1 РОСГОССТРАХ 3 886 405 48 48 0 0 2 144 830 318 943 288 956 29 987 1 825 887 1 768 319 805 588 0 0 204 7 030 40 784 77 544 837 169 57 512 2 885 696 0 0 384 0 163 53 665 415 28 28 0 0 0 0 0 1 739 770 1 729 050 0 10 720 1 757
2 ЧУЛПАН 2 844 054 0 0 0 0 2 191 796 1 048 395 295 261 753 134 1 143 401 1 115 483 251 387 0 14 845 123 1 321 1 175 824 856 21 776 27 918 108 0 0 7 167 604 635 130 19 274 0 0 0 0 0 0 0 0 645 519 587 837 0 57 682 6 739
3 НАСКО ТАТАРСТАН 2 298 291 0 0 0 0 1 081 699 403 637 163 684 239 953 678 062 574 056 296 943 326 1 204 1 196 1 177 16 490 99 293 157 427 94 273 172 0 0 49 2 499 330 2 208 30 813 58 202 0 9 733 0 0 0 0 0 1 206 351 1 184 802 0 21 549 10 241
4 ИТИЛЬ АРМЕЕЦ 1 118 204 0 0 0 0 275 877 61 596 55 427 6 169 214 281 207 450 164 577 0 76 0 788 0 3 991 38 018 6 799 0 0 0 149 0 8 0 6 642 0 0 32 0 0 0 0 0 842 327 842 327 0 0 0
5 АСКО 985 745 0 0 0 0 402 493 176 407 108 595 67 812 226 086 203 457 167 455 0 163 216 353 423 13 988 20 859 6 536 980 0 0 0 36 321 3 673 1 431 95 0 16 093 0 0 0 0 0 576 684 571 096 0 5 588 6 568
6 АЛЬФАСТРАХОВАНИЕ 970 597 0 0 0 0 849 983 180 952 54 650 126 302 669 031 636 570 384 434 129 23 251 0 2 578 264 158 567 67 347 26 558 1 094 531 0 6 833 77 20 512 17 996 26 477 5 426 0 0 0 0 0 120 011 107 995 0 12 016 603
7 СОГАЗ 942 455 0 0 0 0 745 751 310 948 20 532 290 416 434 803 407 153 109 352 9 6 393 65 6 208 0 262 643 22 483 25 312 1 907 0 0 4 429 2 235 5 503 13 224 12 642 1 696 0 0 0 0 0 179 455 134 886 0 44 569 17 249
8 ВСК 850 909 0 0 0 0 370 344 34 277 24 357 9 920 336 067 311 154 253 374 0 3 517 0 3 459 124 22 199 28 481 24 617 555 116 0 1 723 3 056 56 497 16 046 2 684 0 296 0 0 0 0 0 468 711 455 577 0 13 134 11 854

9
СБЕРБАНК СТРАХОВАНИЕ 
ЖИЗНИ

779 174 778 068 460 628 317 440 0 1 106 1 106 1 106 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0

10 ЧУЛПАН-ЖИЗНЬ 719 529 717 620 716 866 0 754 1 909 1 909 1 909 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
11 ТАЛИСМАН 708 382 0 0 0 0 274 904 19 227 19 227 0 255 677 254 741 91 122 0 427 0 30 152 780 5 610 4 772 853 0 0 0 6 0 0 55 792 0 0 83 0 0 0 0 0 433 478 433 478 0 0 0
12 РОСГОССТРАХ-ЖИЗНЬ 660 077 538 241 436 400 101 753 88 121 836 121 836 121 836 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
13 МЕГАРУСС-Д 647 891 0 0 0 0 575 408 27 351 27 327 24 548 057 537 679 527 697 0 0 203 0 0 1 472 8 307 899 26 0 0 0 0 0 233 523 117 0 9 479 0 0 0 0 0 72 483 72 483 0 0 0
14 АК БАРС СТРАХОВАНИЕ 520 220 0 0 0 0 520 220 93 770 92 736 1 034 426 450 330 262 34 485 0 33 392 772 18 303 22 315 32 169 188 826 95 935 5 0 0 5 114 0 1 2 509 88 306 0 0 253 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
15 СПАСЕНИЕ 426 137 0 0 0 0 426 137 426 137 0 426 137 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
16 СТРАХОВАЯ ГРУППА МСК 417 244 0 0 0 0 327 014 10 035 6 529 3 506 316 979 312 439 264 073 0 805 815 1 322 5 18 841 26 578 4 407 377 0 0 24 183 107 38 3 668 10 0 133 0 0 0 0 0 90 230 82 316 0 7 914 0
17 СОГЛАСИЕ 402 449 0 0 0 0 294 541 26 037 23 399 2 638 268 504 257 919 218 818 0 0 64 371 270 24 357 14 039 4 555 207 204 0 0 1 453 104 0 2 721 70 500 5 530 0 0 0 0 0 106 056 101 752 0 4 304 1 852
18 ИНГОССТРАХ 391 125 0 0 0 0 205 457 24 035 4 989 19 046 181 422 151 698 116 042 0 0 162 6 658 685 20 113 8 038 27 419 15 821 0 0 195 456 1 053 2 110 7 676 108 0 2 305 0 0 0 0 0 181 628 175 019 0 6 609 4 040
19 РЕСО-ГАРАНТИЯ 363 522 96 96 0 0 140 721 18 080 16 331 1 749 122 641 119 246 83 609 0 0 0 1 648 0 4 689 29 300 3 003 1 889 564 0 0 0 0 0 977 137 1 391 0 0 0 0 0 222 489 214 904 0 7 585 216
20 ВТБ СТРАХОВАНИЕ 321 474 0 0 0 0 309 780 220 458 214 883 5 575 89 322 55 649 2 123 0 0 0 622 0 12 666 40 238 5 763 33 0 0 0 0 12 493 5 225 0 1 27 909 0 0 0 0 0 8 297 3 758 0 4 539 3 397
21 БАЛТ-СТРАХОВАНИЕ 255 823 0 0 0 0 255 823 0 0 0 255 823 255 376 0 0 0 0 0 255 376 0 0 447 0 0 0 0 0 0 405 42 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
22 ВТБ СТРАХОВАНИЕ ЖИЗНИ 233 942 233 942 0 233 942 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
23 ГРУППА РЕНЕССАНС СТРАХОВАНИЕ 213 864 0 0 0 0 173 195 6 430 6 413 17 166 765 157 824 149 507 0 0 0 920 0 2 163 5 234 8 640 449 0 0 0 0 0 0 8 191 0 0 301 0 0 0 0 0 40 583 39 894 0 689 86
24 СТРАХОВАЯ КОМПАНИЯ КАРДИФ 213 681 0 0 0 0 213 681 123 143 123 143 0 90 538 54 838 49 670 0 0 0 0 0 0 5 168 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 35 700 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
25 АЛЬФАСТРАХОВАНИЕ-ЖИЗНЬ 177 256 175 679 174 126 1 553 0 1 577 1 577 778 799 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
26 ЗЕТТА СТРАХОВАНИЕ 175 540 0 0 0 0 131 457 10 285 6 607 3 678 121 172 117 427 101 506 0 0 0 415 0 1 609 13 897 3 092 0 0 0 0 0 0 0 3 092 0 0 653 0 0 0 0 0 44 081 43 626 0 455 2
27 АК БАРС-МЕД 157 653 0 0 0 0 157 653 157 653 0 157 653 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0

28
НЕЗАВИСИМАЯ СТРАХОВАЯ 
ГРУППА

152 873 0 0 0 0 152 873 39 577 1 951 37 626 113 296 111 016 7 631 0 101 543 145 1 352 0 230 115 2 280 624 0 0 1 188 0 0 0 468 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0

29 ТРАНСНЕФТЬ 152 645 0 0 0 0 119 615 553 428 125 119 062 118 396 112 146 0 0 0 89 0 5 006 1 155 666 247 0 0 0 0 0 0 419 0 0 0 0 0 0 0 0 33 030 33 030 0 0 0
30 БСК РЕЗОНАНС 144 471 0 0 0 0 18 871 6 470 4 546 1 924 12 401 11 624 5 758 0 0 0 334 0 2 406 3 126 777 0 0 0 0 0 0 0 777 0 0 0 0 0 0 0 0 125 600 125 600 0 0 0
31 ЭНЕРГОГАРАНТ 117 182 0 0 0 0 93 103 20 186 20 184 2 72 917 67 742 41 811 0 0 25 722 1 174 16 795 7 215 3 794 23 0 0 0 235 0 74 2 667 795 0 1 381 0 0 0 0 0 22 227 17 924 0 4 303 1 852
32 МАКС 104 591 0 0 0 0 54 841 5 471 2 520 2 951 49 370 44 775 41 978 0 0 0 0 0 2 043 754 35 0 0 0 0 0 0 8 26 1 0 4 560 0 0 0 0 0 37 332 36 955 0 377 12 418
33 ЮПИТЕР-М 97 619 0 0 0 0 97 619 0 0 0 97 619 97 619 0 0 0 0 0 97 619 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
34 ППФ СТРАХОВАНИЕ ЖИЗНИ 95 595 91 438 82 485 0 8 953 4 157 4 157 4 157 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
35 РЕНЕССАНС ЖИЗНЬ 94 829 79 895 59 137 20 758 0 14 934 14 934 14 230 704 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
36 УРАЛСИБ 90 643 0 0 0 0 65 444 5 251 4 116 1 135 60 193 58 346 53 819 0 0 0 544 0 1 434 2 549 1 521 6 0 0 0 0 3 0 1 512 0 0 326 0 0 0 0 0 25 090 24 184 0 906 109
37 ЖАСО 76 905 0 0 0 0 46 663 7 805 7 605 200 38 858 38 383 34 625 0 0 0 513 0 591 2 654 475 32 22 0 0 0 0 81 152 210 0 0 0 0 0 0 0 30 242 30 186 0 56 0
38 СУРГУТНЕФТЕГАЗ 73 928 0 0 0 0 54 034 4 527 4 527 0 49 507 48 182 43 847 0 0 0 948 0 226 3 161 728 0 0 0 0 0 0 91 635 2 0 597 0 0 0 0 0 19 497 19 335 0 162 397
39 РСХБ-СТРАХОВАНИЕ 66 054 0 0 0 0 66 049 35 493 35 493 0 30 556 30 478 5 361 0 0 0 90 11 804 10 612 2 611 50 40 0 0 0 0 0 0 10 0 0 28 0 0 0 0 0 5 0 0 5 0
40 ПРОМИНСТРАХ 64 324 0 0 0 0 41 837 13 268 1 142 12 126 28 569 8 488 2 918 0 0 23 141 0 2 917 2 489 1 446 6 0 0 0 285 144 586 365 60 0 18 635 0 0 0 0 0 20 657 17 827 0 2 830 1 830
41 НАСКО ЖИЗНЬ 56 608 36 479 31 155 5 324 0 20 129 20 129 20 129 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
42 ГРАНТА 52 357 0 0 0 0 52 357 5 343 1 069 4 274 47 014 33 629 28 086 0 0 0 364 0 4 023 1 156 12 205 12 0 0 0 0 0 8 593 3 600 0 0 1 180 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
43 ЧУЛПАН-МЕД 51 829 0 0 0 0 51 829 51 829 0 51 829 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
44 АСКО-ЖИЗНЬ 49 975 49 060 49 060 0 0 915 915 915 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
45 РУССКИЙ СТАНДАРТ СТРАХОВАНИЕ 47 412 12 969 12 538 431 0 34 443 34 443 34 443 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
46 БЛАГОСОСТОЯНИЕ 45 963 402 402 0 0 45 561 45 561 45 561 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
47 МЕЖОТРАСЛЕВОЙ СТРАХОВОЙ ЦЕНТР 37 018 0 0 0 0 11 227 846 846 0 10 381 10 381 9 457 0 0 0 18 0 577 329 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 25 791 25 791 0 0 0
48 ПАРИТЕТ-СК 36 605 0 0 0 0 253 0 0 0 253 251 225 0 0 0 0 0 0 26 2 2 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 36 352 35 686 0 666 0

49
ОБЪЕДИНЕННАЯ СТРАХОВАЯ 
КОМПАНИЯ

36 214 0 0 0 0 20 042 3 179 263 2 916 16 863 16 382 7 463 0 0 0 0 0 8 190 729 481 9 0 0 0 3 0 66 403 0 0 0 0 0 0 0 0 16 131 15 571 0 560 41

50 ХОУМ КРЕДИТ СТРАХОВАНИЕ 35 076 0 0 0 0 35 076 34 140 34 140 0 936 927 0 0 0 0 0 0 0 927 1 0 0 0 0 0 0 0 1 0 0 8 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
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обзор Картина страхового рынка Республики Татарстан в 2015 году
Прошедший 2015 год стал очередным годом сокращения численности страховщиков. Страховой рынок России покинули 72 страховые компании и 2 общества взаимного страхования.



Благодаря бухгалтерско-
му сопровождению в нашей 
компании вы сможете сни-
зить затраты на персонал, 
застраховать себя от ошибок 
бухгалтерии и финансовых 
потерь.

Несомненные преимуще-
ства ведения бухгалтерии с 
нашей компанией:

1. Первый месяц ведения 
бухгалтерского учета совер-
шенно бесплатно!

2. Ваш личный бухгалтер 
на связи с вами с 09:00 до 
18:00. Вы можете решать 
срочные вопросы в то время, 
когда это необходимо вам.

3. Вас обслуживает ко-
манда квалифицированных 
специалистов.

Наши эксперты отслежи-
вают все изменения в за-
конодательстве. Мы имеем 
доступ к самым современным 
программным продуктам, ко-
торые зачастую недоступны 
штатным бухгалтерам из-за 
их дороговизны.

4. Вы получаете скидку 
на все юридические услуги в 
размере 15%.

Услуги, которые мы гото-
вы предложить в рамках бух-

галтерского сопровождения:
- Сдача налоговой и бух-

галтерской отчетности.
- Ведение учета в 1С.
- Ведение и расчет за-

работной платы, начисление 
налогов (расчет отпускных и 
больничных).

- Ведение банк-клиента 
(выгрузка, введение при-

ходов).
- Кассовая книга (книга 

доходов и расходов для УСН, 
книга продаж и книга покупок 
для ОСНО).

- Взаимодействие с на-
логовой и фондами.

- Ведение первичной до-
кументации, составление 
актов сверок.
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Презентация

Российское независимое информационно-аналитическое издание        
СТРАХОВАЯ ГАЗЕТА

Наша газета уже неодно-
кратно писала о страховых 
досках (табличках, знаках), 
и нет нужды повторять, сколь 
редки подобные раритеты, 
сколь малое количество их 
дошло до нас в первоздан-
ной целостности. Первый 
подобный каталог вышел 
восемь лет назад, в нем было 
270 типов страховых досок. 
За прошедшие восемь лет 
обнаружено много новых на-
ходок, часто уникальных, из-
вестных в одном экземпляре. 

ВРЕМЯ СОБИРАТЬ ДОСКИ
13 марта в московском Музее предпринимателей, меценатов и благотворителей состоялась презентация «Книги о знаках стра-
хования от огня. 1827 – 1918» В.Н. Борзых.
Событие, если вдуматься, незаурядное. Во-первых, не так часто в наше непростое время выходят огромные иллюстрированные 
фолианты, посвященные редкому и интересному предмету - коллекционированию. Во-вторых, на довольно многолюдной пре-
зентации присутствовали люди из 13 регионов. Таким образом, «Общество любителей страховых древностей», чьими усилиями 
состоялось мероприятие, подтвердило свой общероссийский характер.

Книгу презентует ее научный редактор  
Марина Моисеенко

Благодарность «Страховой газете»

Директор Музея предпринимателей, 
меценатов и благотворителей  

Елена Калмыкова с коллекционерами 
Дмитриев Корнеевым (слева)  

и Яном Левиным

Собирательство страховых досок  
объединило самых разных людей.  

На снимке: Александр Романов  
из г. Ломоносов (слева)  

и Валерий Яшихин из г. Самара

Автор книги Владимир Борзых (слева) и 
коллекционер-исследователь  

Федот Иванкин

Услуги Бухгалтерское 
сопровождение

Бухгалтерское сопровождение - одно из главных необходимых рабочих 
процессов на каждом предприятии. Это работа с различными видами от-
четности, учет расходов и доходов. Высокопрофессионального подхода и 
решения требуют и многочисленные налоговые вопросы.
Команда высококвалифицированных специалистов возьмет на себя все 
хлопоты по ведению бухгалтерии вашей компании.

Справки по тел.: 
8 (917) 917 33 44, 8 (919) 649 75 22

Узнать подробнее об услугах бухгалтерского со-
провождения в нашей компании можно по теле-
фонам: 8-917-917-33-44, 8-919-649 75 22.

Это интересно

1. Кофейня Эдварда Ллой-
да (Edward Lloyd’s) 
впервые упоминается 
в «Лондонской газете» 
(London Gazett). Кофей-
ня располагалась на 
Тауэрской улице (Tower 
Street) и считается са-
мым первым официаль-
ным офисом Ллойда.

2. До 1885 года Ллойд ре-
гулярно проводил аук-
ционы по страхованию 
судов, известных под 
названием «продажа по 
свечке» (sales by candle). 
В свечку на расстоянии 
одного дюйма от горяще-
го фитилька вставлялась 
булавка, и выигрывал 
тот, кто обозначил цену 
последним перед падени-
ем булавки на стол.

3. В 1904 году в Ллойд 
впервые обратился 
клиент по страхованию 
автомобиля. На тот мо-
мент руководящих ма-
териалов, таких как 
правила страхования и 
страховых полисов по 
страхованию автотран-
спортных средств еще 
не существовало. Стра-
ховщики, специализи-
рующиеся на морских 
рисках, в страховых 
документах, выданных 
на застрахованный ав-
томобиль, назвали его 
«судном, плавающим 
по суше».

4. Первый космический риск 
был застрахован в Ллой-
де в 1965 году. Сегодня 
спутники и космические 
объекты в Ллойде можно 
застраховать от любых 
повреждений, падения, 
перерывов в производ-
ственной деятельности, 
обязательств перед тре-
тьей стороной и даже как 
космический мусор.

5. Моряк торгового флота, 
которому было от роду 
двадцать лет, решил 
переплыть от Довера 
до Кэр Грис Нез (Фран-
ция) в ванне, приспосо-
бленной для морского 
плавания и застрахо-
вал ванну на 100 тыс. 
фунтов стерлингов под 
обязательства третьей 
стороны. Страховщик 
принял риск при усло-
вии, что пробка в ван-
ной остается на месте 
постоянно в течение 
всего плавания.

6. Первоначально рынок 
Ллойда принимал на 
страхование только мор-
ские риски. Считается, 
что первый страховой 
полис, не относящийся к 
морскому страхованию, 
на рынке Ллойда был 
выдан в 1885 году Кут-
бертом Хитом (Cuthbert 
Heath) по страхованию 
имущества от кражи, зем-
летрясения и урагана.

7. Известный лайнер «Тита-
ник» был застрахован 
на рынке Ллойда на 
страховую сумму в 1 
млн фунтов стерлин-
гов и до сих пор счи-
тается крупнейшим за 
всю историю морским 
риском, а позднее и 
крупнейшим морским 
убытком. Этот риск был 
перестрахован у всех 
морских страховщиков 
Ллойда и в большин-
стве морских страховых 
компаний Лондона.

8. В 1969 году Ричард Бёртон 
купил у Картье в пода-
рок для Элизабет Тэй-
лор бриллиант за 1,1 
млн фунтов стерлингов. 
Ллойд застраховал брил-
лиант при условии, что 
Элизабет будет появлять-
ся с бриллиантом только 
на публике не более 30 
дней в году и с охраной.

9. Страховой рынок Ллойд 
лишился помещения 
в 1838 году, когда Ко-
ролевская фондовая  
биржа  (Royal Exchange) 
сгорела дотла. И только 
в 1884 году Ллойд при-
обрел новое здание.

10. В известный колокол 
Лутина весом около 50 
кг звонили в связи со 
смертью монархов и го-
сударственных деятелей, 
включая короля Георга VI 

и Уинстона Черчилля.
11. Здание, в котором се-

годня размещается 
страховой рынок Ллойд, 
является восьмым по 
счету когда-либо зани-
маемым Ллойдом.

12. Королева Виктория, ко-
роль Георг и королева 
Мария, Её Высочество 
королева Елизавета, 
королева-мать и Её вы-
сочество королева Ели-
завета II - все они от-
крывали здания Ллойда 
на протяжении всей его 
деятельности. Нынеш-
нее современное здание 
Ллойда официально было 
открыто в ноябре 1986 
года Её Высочеством ко-
ролевой Елизаветой II.

13. Высота нынешнего 
14-этажного здания 
Ллойда составляет 88 
метров. Однако, если 
учесть высоту голубых 
кранов, установленных 
на крыше, высота зда-
ния будет составлять 95 
метров.

14. Среди множества всевоз-
можных видов страхова-
ния в Ллойде существуют 
полисы от кражи  или 
похищения под выкуп 
садовых гномов, домов с 
привидениями, и 60 тыс. 
человек застраховались 
на случаи, если они пре-
вратятся в вампиров или 

оборотней.
15. Автомобильное агент-

ство в США приобрело 
полис в 1,5 млн долла-
ров, предложив 10 тыс. 
долларов каждому, кто 
приобретет автомобиль 
в декабре месяце при 
условии, что на Рожде-
ство пойдет снег. Более 
65 человек уточнили, 
что в этот день снега 
должно выпасть не ме-
нее 4 дюймов.

16. Строительство современ-
ного здания Ллойда пло-
щадью около 55 тыс. кв. м 
заняло 5 лет и обошлось 
в около 75 млн фунтов.

17. Национальная галерея 
на Трафальгарской пло-
щади началась с кол-
лекции картин Джона 
Джулиуса Ангерштейна 
(John Julius Angerstein) 
– председателя Ллойда 
с 1790 по 1796 гг.

18. Во время Второй миро-
вой войны подвал зда-
ния Ллойда был поделен 
перегородками на отсеки, 
предназначенные для 
андеррайтеров и обо-
рудованных телефона-
ми, книжными полками и 
раскладушками, так что 
в подвале могли одно-
временно работать 400 
человек и 200 человек 
отдыхать.

Марина МОИСЕЕНКО

ЛЮБОПЫТНЫЕ ФАКТЫ О ЛЛОЙДЕ
(Перевод первоисточника)

В результате, в каталожной 
части нового издания описа-
но более 560 типов страховых 
знаков. На карте дорево-
люционного страхования в 
России стало значительно 
меньше белых пятен, но ра-
бота продолжается.

Страховые знаки рассея-
ны по собраниям провинци-
альных музеев, по столичным 
архивам и частным коллек-
циям. Собрать их изобра-
жения, систематизировать, 
каталогизировать - задача 
амбициозная и непростая. 
При безусловном лидерстве 
Владимир Борзых эта книга 
- плод коллективного труда 
всех собирателей страховых 
досок и научных редакторов 
издания Марины Моисеенко 
и Николая Рогачкова. По 
словам самого автора нового 
каталога, «это была хорошая 

командная работа, принес-
шая отличный результат».

Действительно, каждый 
из более чем 120 коллекцио-
неров из десяти стран мира, 
чьи предметы представлены 
в каталоге, внес свой посиль-
ный вклад в создание книги. 
Нельзя обойти вниманием 
более четырех десятков му-
зеев  и архивов (в основ-
ном российских, а также из 
Украины, Эстонии и Грузии), 
предметы из фондов которых 
также попали на страницы но-
вого издания. Поблагодарить 
нужно и 13 коллекционеров, 
представивших в книгу свои 
очерки на отдельные, более 
узкие темы, но связанные с 
собирательством страховых 
досок.

Необходимо отметить, что 
общества любителей страхо-
вых раритетов и отдельные 

собиратели существуют во 
многих странах мира, но, как 
ни парадоксально, каталогов 
страховых табличек той или 
иной страны крайне мало, ча-
сто они информативно скуд-
ны, неполны, черно-белые и 
т. д. На этом фоне прекрас-
но иллюстрированное цвет-
ное издание о российских 
дореволюционных знаках 
страховой защиты стало для 
западных коллекционеров на-
стоящим культурным шоком. 
Дмитрий Корнеев (Москва): 
«Они и представить себе не 
могли всей красоты, всего 
многообразия наших страхо-
вых досок. Очень много вос-
торженных отзывов!»

И все же самым интерес-
ным на этой презентации 
была даже не книга и не 
страховые доски, наиболее 
редкие из которых были пред-

ставлены на импровизиро-
ванной выставке здесь же в 
зале. Самое удивительное 
- это люди, собравшиеся 
на презентацию. Все они в 
каком-то смысле соавторы 
нового издания. Эту мысль 
очень афористично выразил 
Дмитрий Суетин (Москва): 
«Без Владимира Николаеви-
ча Борзых не было бы этой 
книги, а без нас она была бы 
очень неполной». У каждого 
из коллекционеров есть своя 
история о том, как он при-
обрел это необычное хобби 
и чем оно одарило своего 
почитателя. Люди самых 
разных профессий, возрас-
та, достатка, социального 
статуса нашли увлекательное 
дело для души, наполняющее 
жизнь такими открытиями и 
эмоциями, каковые прежде и 
не снились. Ян Левин (Ярос-

лавль): «Здесь есть место 
всему - путешествиям, азарту 
первооткрывателя, риску, 
юмору, знакомству с огром-
ным количеством людей...»

Очень многие делились 
своим наблюдением, как со 
временем приходит понима-
ние того, что собирательство 
страховых досок несет в себе 
очень важный социальный 
аспект: «Мы делаем благое 
дело - сохраняем историю 
своей страны» (Александр 
Дударев, Рязань). Эту же 
мысль подчеркнула в при-
ветственном слове директор 
Музея предпринимателей, 
меценатов и благотвори-
телей Елена Калмыкова и 
предложила дополнить экс-
позицию музея темой доре-
волюционного страхования, 
что очень одобрительно было 
встречено собравшимися.

Подготовкой и выходом 
книги «Общество любите-
лей страховых древностей» 
подтвердило свою состоя-
тельность как общественная 
организация. За несколько 
последних лет не только 
«расширилась география 
почитателей и членов Обще-
ства» (Марина Моисеенко, 
Нижний Новгород), но многие 
из коллекционеров громко 
заявили о себе как популя-
ризаторы идеи собирания 
страховых раритетов и се-
рьезные исследователи исто-
рии страхования: проводят 
выставки, выступают в пе-
чатных и интернет-изданиях, 
участвуют в образователь-
ных и просветительских про-

ектах. Оргкомитет отметил 
их деятельность благодар-
ственными письмами в раз-
ных номинациях. Отметили 
и деятельность «Страховой 
газеты» за цикл публикаций 
по истории страхового дела.

Будем надеяться, что 
500-страничная «Книга о 
знаках страхования от огня» 
станет не только украшени-
ем библиотечных полок, но 
и вызовет новый всплеск 
интереса к богатой истории 
страхового дела в России, 
привлечет в ряды собира-
телей страховых древностей 
новых единомышленников и 
энтузиастов.

Анна МИХАЙЛОВА

По словам главы Все-
российского союза стра-
ховщиков Игоря Юргенса, 
страховые компании терпят 

миллиардные убытки. Но 
если до недавнего времени 
аферисты концентрирова-
лись в основном в секторе 
авто- и агрострахования, то 
сейчас активно осваивают 
сферу страхования жизни и 
здоровья от несчастных слу-
чаев и болезней, «фабрикуя 
дела  по потере трудоспособ-
ности».

Россия в этом плане не 
одинока. Международный 
опыт подтверждает, что сфе-
ра личного страхования очень 

интересна мошенникам, так 
как здесь суммы в разы пре-
вышают те, которые можно 
получить по страховым случа-
ям в том же автостраховании  
Например,в США страхов-
щики ежегодно теряют от 
действий мошенников 100 
миллиардов долларов.

Средняя сумма, на кото-
рую претендуют мошенники, 

достигает миллиона рублей. 
Но порой речь идет о не-
скольких сотнях миллионов. 
В качестве яркого примера 

страховщики приводят так 
называемое «ростовское 
дело».

Его фигуранты - 13 чело-
век - приобрели страховку 
от несчастных случаев в 
14 страховых компаниях, 
рассказал вице-президент 
ВСС, глава Ассоциации стра-
ховщиков жизни Александр 
Зарецкий. Потом со всеми 

обладателями страховки про-
изошли несчастные случаи: 
ДТП, падение с лестницы в 
собственном доме, в ванной, 
преступное нападение... Все 
получили одинаковые увечья 
- травму головы. Граждане 

обратились в медучреждение 
(одно и то же), там подтвер-
дили получение травм. Позже 
им была поставлена инвалид-
ность второй группы. «За 
выплатами они обратились 
через юристов, на прямые 

контакты со страховщиками 
не выходили, - уточнил За-
рецкий. - Как только мы об-
наружили этот случай пред-
полагаемого мошенничества, 
создали рабочую группу, 
привлекли опытных юристов, 
частных детективов, обрати-
лись в правоохранительные 
органы. На кону по этому 
делу сейчас свыше 500 мил-
лионов рублей».

Страховщики отмечают, 
что с возбуждением дел ча-
сто возникают проблемы. 
Как и с рассмотрением таких 
дел в судах. «Поэтому мы 
бы хотели договориться о 
взаимодействии всех заинте-
ресованных ведомств, - гово-

рит Игорь Юргенс. - Уверен, 
что совместными усилиями 
нам удастся сократить этот 
сегмент противоправной дея-
тельности, чтобы миллиарды 

рублей уходили не мошенни-
кам, а на выплаты по реаль-
ным страховым случаям».

Юлия КРИВОШАПКО,
«Российская газета»

Средняя сумма, на которую претендуют мошенники, достигает миллиона 
рублей. Но порой речь идет о нескольких сотнях миллионов. 

Де-факто Сотрясение полиса
В России набирает обороты мошенничество в сфере личного страхования.Граждане покупают десятки полисов у разных страховых компаний, «организуют» себе несчастный 
случай в виде сотрясения мозга и требуют выплат. Страховщики просят обратить внимание на ситуацию правоохранительные органы, ЦБ и суды.

Что говорят в ЦБ
Игорь Жук, руководитель департамента страхового 

рынка Банка России: 
- Миллиардные выплаты мошенникам подрывают фи-

нансовую стабильность страховых компаний, это не может 
не беспокоить Центробанк. 

Я согласен с тем, что решать этот вопрос нужно усилием 
всех ведомств. Со своей стороны мы готовы принимать необ-
ходимые меры, но условие нашего участия - предоставление 
страховым сообществом исчерпывающей информации по 
каждому сегменту этой проблемы.


